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Marketing & Sales für Gründer

• Strategien für Einzelunternehmer & Consultants in der 
Startphase



Warum Marketing & Sales so entscheidend sind

• Ohne Sichtbarkeit kein Wachstum
• Ohne Vertrieb kein Umsatz
• Gerade in der Anfangszeit: Alles hängt an dir
• Ziel: Vertrauen aufbauen & Kunden gewinnen – mit einfachen Mitteln

Sichtbarkeit VertrauenVertrieb
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Herausforderungen für Gründer

• Kein Team, kein Budget, wenig Zeit
• Viele Aufgaben – wenig Fokus auf Vertrieb
• Unklarheit über die Zielgruppe oder Positionierung

 Viele gute Angebote scheitern an mangelnder Sichtbarkeit

Budget ZielgruppeZeit
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Zielgruppe & Positionierung
Die Basis: Verstehen, wer dein Kunde ist

• Wer genau ist dein Wunschkunde?
• Welche Probleme hat er/sie?
• Was unterscheidet dich vom Wettbewerb?

Wunschkunde USPProbleme
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Personal Branding & Sichtbarkeit
Du bist die Marke

• Klare Website mit Angebot
• LinkedIn: aktiv, professionell, relevant
• Content ist Vertrauen: Artikel, Posts, Erfahrungsberichte

Webseite ContentLinkedIn
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Content-Marketing & Expertenstatus

• Probleme der Zielgruppe ansprechen
• Lead Magneten: Mini-Guides, Webinare, Checklisten
• Reichweite durch Mehrwert

(E-Books, Freebies)

Leadmanagement BlogReichweite
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Netzwerk & Empfehlungen
Das erste Sales-Team: Dein Netzwerk

• Empfehlungen sind der beste Einstieg
• Früh um Testimonials bitten
• Netzwerk aktiv pflegen (online & offline)

z.B. Empfehlungen auf LinkedIn aktiv einholen

Empfehlung NetzwerkTestimonials
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Vertriebsstrategien
Verkauf ohne „Hard Selling“

• Outbound (Direktanspache): 
• LinkedIn, E-Mail, Telefon
• klarer Pitch
• Follow-up ist Pflicht

• Inbound (Gefunden werden): 
• SEO (Search Engine Optimization)
• Website
• Content – Vertrauen durch Inhalte

• Vertrauen durch Inhalte

Outbound Inbound
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Verkaufspsychologie & Gesprächsführung
Verkaufen heißt: Verstehen

• Fragen stellen statt pitchen
• Nutzen statt Features verkaufen
• Typische Einwände vorhersehen und vorbereiten

Fragen EinwändeNutzen
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Tools & Helferlein

• CRM: HubSpot Free, Zoho

• Terminbuchung: Calendly

• E-Mail-Marketing: MailerLite, Brevo

• Design: Canva

CRM DesignTermin
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Häufige Fehler

• Keine klare Zielgruppe
• Marketing ohne Strategie
• Angst vor dem Verkaufen
• Fehlende Messung (keine KPIs)

 Tipp: Setze dir 1–2 Vertriebsziele pro Woche

Zielgruppe KPI‘sStrategie
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Erfolgsfaktoren
Was erfolgreiche Gründer anders machen

• Dranbleiben, statt alles perfekt machen
• Routinen für Marketing & Sales
• Kundenfeedback integrieren

Vertrauen wächst mit jedem Schritt, den du gehst.

Routine WachstumFeedback
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Wirtschaftliche Kenntnisse - Der Weg zum Unternehmenserfolg

ERFOLGREICHES UNTERNEHMEN
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Strategische 
Entscheidungsfindung & 
Wachstum auf Basis von Daten

Kostenkontrolle & Effizienz
Kostenstrukturen, Rentabilität

Marktanalyse & Wettbewerbsverständnis

Grundlagen des Finanzmanagements
Budgetierung, Cashflow, G&V, Bilanz



Starte jetzt – einfach & konkret

• Definiere deine Zielgruppe
• Erstelle ein einfaches Angebot
• Nimm dir 30 Min./Tag für Sichtbarkeit & Verkauf

 Handout mit Checkliste anbieten?

Angebot HandoutsSichtbarkeit
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Lassen Sie uns…

Gemeinsam


